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6 % Innenprovision - erfolgreiche Umsetzung und Argumentation
(2 Zeitstunden)

Gabriele Becker-Croseck

TEILNEHMER

15.04.2021 Arne Pistoor, Pistoor Immobilien

TEILNAHMEDATUM REFERENT

INHALTE:

Vor- und Nachteile der Kauferprovision - Verkauferprovision als Kénigsklasse
Gesetzliche Provisionsteilung nach 8 656¢c BGB

Folgen fur die Praxis, Provisionsdumping, Marktverschiebung zugunsten der
Privatanbieter

Notwendigkeit von automatischer Vertragsverlangerung und Aufwendungsersatz?

Vor- und Nachteile der einseitigen Interessenvertretung

[ [k

Konkrete Umsetzung und Argumentationshilfen & Profitipps fur den Erfolg

BESTATIGUNG fir eine Weiterbildung nach § 15b MaBV
Thema nach Anlage 1 zu § 15b Absatz 1 Teil A der MaBV (Immobilienmakler);

1.2 Besuchsvorbereitung/Kundengesprach/Kundensituation
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